รู้ไว้…ก่อนเป็นตัวแทนขายตรง (ผู้จำหน่ายอิสระ)

ในธุรกิจขายตรงผู้ขายหรือพนักงานขาย (ผู้จำหน่ายอิสระ)  มีความสำคัญ เนื่องจากผู้ขายจะเป็นผู้ที่เข้าถึงผู้บริโภคและนำสินค้า  “ผู้ผลิต” ไปสู่ “ผู้บริโภค” โดยตรงสำหรับผู้สนใจสมัครเป็นตัวแทนขายตรง หรือผู้จำหน่ายอิสระ  ควรทราบเกี่ยวกับกฎหมายที่ให้ความคุ้มครองผู้ขายตรงไว้ก่อนสมัครใจเป็นตัวแทนให้บริษัทต่างๆ ดังนี้
1. การเรียกเก็บค่าธรรมเนียมการสมัครเข้าเป็นสมาชิก ต้องไม่เกินกว่าที่คณะกรรมการประกาศกำหนด
2. สัญญาระหว่างผู้ประกอบธุรกิจกับผู้จำหน่ายอิสระต้องทำเป็นหนังสือและมีรายละเอียดเกี่ยวกับ
· เงื่อนไขที่ชัดเจนเกี่ยวกับการจ่ายผลตอบแทนตามแผนการจ่ายผลตอบแทน
· เงื่อนไขที่ชัดเจนเกี่ยวกับค่าธรรมเนียมการสมัครเป็นสมาชิกหรือค่าธรรมเนียมอื่นๆ 
· เงื่อนไขที่ชัดเจนที่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรง จะรับซื้อคืนสินค้าจากผู้จำหน่ายอิสระ
3. การใช้สิทธิคืนสินค้าของผู้จำหน่ายอิสระในระหว่างการเป็นสมาชิกเลิกสัญญาเป็นผู้จำหน่ายอิสระ
     เมื่อท่านเป็นตัวแทนขายตรง หรือผู้จำหน่ายอิสระแล้ว ประการสำคัญที่ละเลยไม่ได้ คือข้อปฏิบัติเมื่อติต่อเสนอขายสินค้าแก่ผู้บริโภคโดยตรง ณ ที่อยู่อาศัย หรือสถานที่ทำงานหรือสถานที่อื่นที่มิใช่สถานที่ประกอบการค้าเป็นปกติธุระ
  
  ผู้ขายจะต้องได้รับอนุญาตจากผู้บริโภค หรือผู้ครอบครองสถานที่นั่นก่อน และต้องไม่กระทำการอันเป็นการรบกวนหรือก่อให้เกิดความรำคาญด้วย และต้องแสดงบัตรประจำตัวประชาชนและบัตรประจำตัวผู้จำหน่ายอิสระหรือตัวแทนขายตรง ซึ่งออกโดยผู้ประกอบธุรกิจขายตรงด้วย

อย่าลืม!! พกบัตรประจำตัวประชาชนและบัตรประจำตัวแทนขายตรง ติดตัวไว้ก่อนเคาะประตูบ้านลูกค้ารายใหม่นะคะ
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